Buenas noticias desde Osaka

1 dejulio de 2019

El G20 se junté en Osaka, Japon, antecedido de grandes angustias sobre las relaciones entre EEUU y China. Los miembros del G20 comprenden el 85%
del PBI global. Incluyen a Brasil, México y Argentina, y Chile asiste como invitado por tercera vez.
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Sorprendentemente, tanto EEUU como China tuvieron una actitud muy positiva. EEUU llegé a suspender la multiplicacién de aranceles a China 'y
anuncid la suspension de las sanciones a Huawei. No nos olvidemos de que en el anterior G20 en Buenos Aires, Trump impidié una declaracién en pro
del libre comercio.

Sin embargo, segln el Financial Times el G20 se mantuvo profundamente dividido en los temas de comercio y clima. Han sido capaces de producir un
comunicado conjunto, pero sin que permita anticipar un compromiso real.

Xi llegd a acusar a los paises ricos de enrutarse en el proteccionismo y “destruir el orden comercial global”. Es claro que las tensiones se han
intensificado y el prondstico no es de mejora.

Lo mejor del evento es la distensién entre EEUU y China.

Como siempre The Economist hace un buen relato de lo sucedido y analiza las posibilidades de que los nuevos acuerdos se sostengan en el tiempo.
Ver articulo lineas abajo.

Pero en Lampadia queremos destacar la importancia del nuevo viento a favor entre EEUU y China, y la importancia de la presencia de Sebastian
Pifiera, el presidente de Chile en Osaka, representando activamente nuestros intereses, abogando por el libre comercio y la globalizacién.

Lamentablemente, el Peru no forma parte del concierto internacional y la agenda de nuestro gobierno esta concentrada en los
enfrentamientos internos, descuidando no solo la economia, también temas tan importantes como la lucha contra la desnutricion y la
seguridad.

Confiemos pues que Chile haga un buen caso de la necesidad de retomar la agenda del libre comercio.

Viejos amigos se reencuentran
Estados Unidos y China reanudan las conversaciones en un intento por terminar su guerra
comercial

Donald Trump detiene nuevas tarifas y le da a Huawei un espacio
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The Economist
29 de junio de 2019

XI JINPING y Donald Trump dicen que se quieren mutuamente. Después de un afio de disputas en espiral entre Estados Unidos y China, sus profesiones
de amistad son dificiles de creer. Pero es cierto que cada vez que se rednen, generalmente logran estabilizar la relacidon de sus paises, al menos por un
tiempo. Su reunién el 29 de junio, al margen de la cumbre del G20 en Osaka, parece haberlo hecho nuevamente.

Las dos superpotencias acordaron reanudar sus negociaciones comerciales de nuevo, y Estados Unidos desistid de aplicar tarifas adicionales. Ese es un
bienvenido respiro para los mercados y las empresas globales y, de hecho, para cualquiera que espere que China y Estados Unidos puedan encontrar
una manera de evitar una nueva guerra fria.

Sin embargo, también es cierto que los periodos de calma después de las reuniones anteriores de Xi-Trump solo han durado poco, y en Ultima instancia
han sido seguidos por una progresiva escalada de la guerra comercial. Si eso sucede esta vez dependera de las negociaciones que estan programadas
para comenzar de nuevo. Hay muchas razones para el pesimismo y una para el optimismo cauteloso.

Los detalles de lo que los lideres acordaron durante su reunién de 80 minutos aln son escasos. La mayor sorpresa fue la declaraciéon de Trump en una
conferencia de prensa posterior de que Estados Unidos permitiria a sus compafias tecnoldgicas continuar vendiendo componentes a Huawei, un
gigante chino de las telecomunicaciones, una aparente inversion de una decision anterior para incluirla en la lista negra. Ese es un gran indulto para
Huawei, y una victoria para Xi. Pero Trump también sugirié que una decision final sobre cdmo manejar a Huawei dependeria del destino de las
conversaciones comerciales.

Se habia esperado la decisidn de Estados Unidos de suspender el pago de nuevas tarifas, porque China habia establecido esa condicion previa para la
reanudacion de las conversaciones. Pero de todos modos es importante. Hasta el momento, los Estados Unidos han impuesto aranceles del 25% sobre
las importaciones chinas por un valor de $ 250 mil millones, aproximadamente la mitad de lo que China vende a Estados Unidos. Trump habia
amenazado con imponer aranceles en casi todas las importaciones chinas restantes si las conversaciones con Xi iban mal. Los funcionarios chinos, por
su parte, enfatizaron el acuerdo de los lideres de que las conversaciones se desarrollarian «sobre la base de la igualdad y el respeto mutuo», una
redaccion que ayuda a abordar su queja de que Estados Unidos estaba haciendo demandas unilaterales.

Sin embargo, una leccién obvia del afio pasado es que sera extremadamente dificil alcanzar un trato real. Cuanto mas dura la disputa, mas intratable
parece ser. Al principio, Trump se centr6 en el enorme superavit comercial de China con Estados Unidos. Pero pronto quedd claro que su enfoque
combativo habia descifrado una serie de quejas estadounidenses de larga data. Entre los temas que se han figurado en las conversaciones estan: las
restricciones al acceso de las empresas extranjeras al mercado chino, la mala calidad de la propiedad intelectual de China y la variedad de subsidios
gue sustentan su modelo econémico.

El conflicto comercial también ha dejado al descubierto una rivalidad sobre la tecnologia que esta destinada solo a ser mas intensa. Incluso si Estados
Unidos y China logran reducir los aranceles, estos son solo una parte de su enfrentamiento cada vez mas extenso. Los inversionistas e investigadores
chinos en América enfrentan mas restricciones y escrutinio. China ha dicho que incluira en la lista negra a las empresas extranjeras que cortaran los
suministros a sus empresas. Ambos paises estan desarrollando planes dirigidos especificamente a frenar la dependencia tecnoldgica del otro.

En cierto modo, también, la dinamica politica ha empeorado. Trump se dirige a un afio electoral y no quiere parecer blando ante China. En la propia
China, el campo se ha inclinado a favor de los que abogan por una postura mas inflexible. Desde la ruptura de las conversaciones comerciales a
principios de mayo, los medios estatales han desatado un bombardeo de comentarios que son muy criticos con Estados Unidos.

Muchos asumen que a medida que aumenta el costo de la guerra comercial, ya sea en forma de un crecimiento mas lento o mercados dispersos,
prevaleceran las cabezas mas frias. Pero hasta Trump le gusta lo que ve. Las acciones estadounidenses simplemente lograron su mejor desempefio en
la primera mitad en mas de dos décadas (en gran parte gracias a la sefial de la Reserva Federal de que recortara las tasas de interés). China ha
sentido mas dolor por la guerra comercial, pero sus politicas fiscales y monetarias también estdn cambiando en una direccién favorable al crecimiento.
Entonces, por el momento, ambos paises pueden sentirse envalentonados en lugar de constrefidos por sus economias.

La Unica razén para un optimismo cauteloso es que la nueva ronda de conversaciones debe basarse en un mayor realismo. La ruptura a principios de
mayo ocurrié cuando los negociadores chinos insistieron en importantes revisiones de un acuerdo que los estadounidenses pensaban que estaba a
punto de hacer. No se sabe si hubo un cambio de actitud en el lado chino, la sensacién de que habian cedido demasiado, o si fue una tactica de
negociacion, una reduccion de las promesas a Ultimo momento.

En cualquier caso, la congelacidn de las conversaciones en los Ultimos dos meses no ha sido un desperdicio total. China ha establecido su posicién mas
explicitamente que antes, haciendo tres demandas principales: Estados Unidos debe eliminar todos los aranceles impuestos a China desde el inicio de
la guerra comercial; los compromisos para comprar mas productos estadounidenses deben ser «realistas»; y el texto del acuerdo final debe ser
equilibrado, no solo una lista de concesiones chinas. La parte estadounidense siempre ha sido clara sobre lo que quiere de China: compromisos
creibles tanto para reducir su superavit comercial como para reformar sus politicas econdmicas, respaldadas por mecanismos de aplicacion si no lo
hacen.

Los funcionarios chinos y estadounidenses ya deberian tener una buena idea del alcance de un eventual acuerdo. El hecho de que estén listos para
reanudar las conversaciones sugiere que piensan que un acuerdo es posible. Pero si el resultado es otra ruptura, nadie deberia sorprenderse.
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